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Zalacznik nr
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Znak sprawy

BIZNESPLAN

W zakresie podejmowania dziatalno$ci gospodarczej w ramach poddziatania 19.2 ,,Wsparcie na
wdrazanie operacji w ramach strategii rozwoju lokalnego kierowanego przez spolteczno$¢” objetego
Programem Rozwoju Obszaréw Wiejskich na lata 2014-2020

TYTUL OPERACIJI

Utworzenie zaktadu fryzjerskiego w Ustrzykach Dolnych.

1. Niedozwolona jest jakakolwiek ingerencja w forme Biznesplanu poprzez usuwanie punktow oraz tabel lub stron
etc.

2. Nalezy wypelni¢ wszystkie pola w Biznesplanie. Jesli jakie$ pytanie/polecenie go nie dotyczy, nalezy wpisaé ,,nie
dotyczy”.

3. Uzasadnienie ekonomiczne operacji opiera si¢ na wskaznikach. Uznanie wskaznikow wynikowych moze nastapi¢
jedynie w przypadku pozytywnej oceny Biznesplanu w zakresie jego poprawno$ci formalnej, spojnosci,
wiarygodnosci, celowosci i zasadnos$ci inwestycji w danej branzy, a takze realnosci przyjetych zalozen w zakresie
wielkosci i struktury przychodow i kosztow.

4. Operacja jest uzasadniona ekonomicznie, jezeli wskazniki rentownos$ci oraz NPV maja warto$¢ dodatnia.

5. Uwzglednianie w Biznesplanie nierealnych zalozen, moze skutkowaé¢ negatywnymi konsekwencjami. Beneficjent
zobowiazuje si¢ do osiagnigcia W wyniku realizacji operacji, okreslonego w umowie ilo$ciowego i wartoSciowego
poziomu sprzedazy produktow.

6. Dane dotyczace platnosci koncowej powinny by¢ odzwierciedlone w bilansie oraz rachunku zyskow i strat.
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Informacje dotyczace podmiotu ubiegajacego si¢ o przyznanie pomocy

Nazwisko i imi¢/ Nazwa Jan Kowalski

Nr identyfikacyjny 01234567

Informacje dotyczace zasobow lub kwalifikacji posiadanych przez podmiot ubiegajacy si¢ o przyznanie
pomocy niezbednych ze wzgledu na przedmiot operacji, ktora zamierza realizowaé

Potencjal, wyksztalcenie i do§wiadczenie podmiotu ubiegajacego si¢ o przyznanie pomocy (dot. operacji
w zakresie rozwijania dziatalnosci gospodarczej)

Podmiot ubiegajacy si¢ o
przyznanie pomocy posiada
doswiadczenie w realizacji
projektow o charakterze Nie dotyczy
podobnym do operacji, ktora
zamierza realizowaé

Podmiot ubiegajacy si¢ o
przyznanie pomocy posiada
kwalifikacje odpowiednie do
przedmiotu operacji, ktorg Nie dotyczy
zamierza realizowac
(dotyczy 0s06b fizycznych)

Podmiot ubiegajacy si¢ o
przyznanie pomocy
wykonuje dziatalnosc¢ Nie dotyczy
odpowiednig do przedmiotu
operacji, ktora zamierza
realizowaé
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2.2. Posiadane zasoby, ktore beda wykorzystane do prowadzonej dzialalno$é gospodarczej

Nalezy wyszczeg6lni¢ majatek, ktory jest wiasnoscia podmiotu ubiegajacego si¢ o przyznanie pomocy lub bedzie uzywany na podstawie np. uméw najmu, dzierzawy i leasingu
(z wytaczeniem tego, ktory zostanie nabyty w ramach operacji)

Rodzaj majatku

Rodzaj (typ) lub

Powierzchnia / kubatura /rok

Tytut prawny

Szacowana wartos$¢

Lokalizacja produkcji / stan techniczny lub wartos¢
ksiggowa
1. Grunty
Nie dotyczy - - - -
Nie dotyczy - - - -
2. Budynki i budowle
Lokal przeznaczony na zaktad fryzjerski ul. Biegunowa 2/2, 38-700 UstrzyKki 27 m? Umowa uzyczenia 40 000
Dolne Lokal po remoncie przystosowan lokalu
Dziatka nr 123 oxal po remoncle przystosowany

do przyjmowania klientow
Nie dotyczy - - - -
3. Maszyny i urzadzenia
Nie dotyczy - - - -
Nie dotyczy - - - -
4. Srodki transportu
Samochod osobowy Skoda Octavia Rok produkcji 2015, stan Wiasnos¢ 35000

techniczny: uzywane w dobrym

stanie technicznym
Nie dotyczy - - - -
5. Wartosci niematerialne i prawne
Nie dotyczy - -
Nie dotyczy - -
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2.3. Stan przygotowan do podjecia/rozwijania dzialalno$ci gospodarczej i jej wykonywania

Nalezy opisac stan przygotowan do podjecia/rozwijania dziatalno$ci gospodarczej i jej wykonywania.
Nalezy opisa¢ wyposazenie i infrastrukture pomieszczen (wykazang w pkt. 2.2), jesli podmiot ubiegajacy sie¢
0 przyznanie pomocy dysponuje juz odpowiednim lokalem na potrzeby prowadzenia dziatalno$ci.

Jesli prowadzenie dziatalno$ci wigze si¢ ze spelnieniem konkretnych wymagan dotyczacych miejsca jej prowadzenia,
nalezy poda¢ sposob spetnienia wymagan.

Nalezy opisa¢ podjete dziatania w celu realizacji operacji np. promocja, pozyskanie klientow, zaangazowanie srodkow,
badanie rynku.
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I11. Wskazanie celéw posrednich i koncowych, w tym zakladanego iloSciowego i wartosciowego poziomu
sprzedazy produktéw lub uslug

3.1. Cele posrednie i koncowe operacji oraz motywy realizacji operacji

Nalezy wskaza¢, jakie cele posrednie i koncowe podmiot ubiegajacy si¢ o przyznanie pomocy planuje osiagna¢ dzieki
realizacji operacji (jakie sa motywy zatozenia / rozwijania firmy / potrzeby finansowe).

Nalezy podkresli¢, iz za cel posredni lub koncowy realizacji operacji nie mozna uzna¢ np. zakupu maszyn. Zakres
rzeczowy operacji nie stanowi celu samego w sobie, lecz jest srodkiem, za pomocg ktorego wiasciwy cel posredni
i koncowy operacji moze zosta¢ osiagniety.

Jezeli cele posrednie i koncowe realizacji operacji zostang okreslone za pomoca wskaznikow, nalezy przedstawié
przestanki, z ktérych one wynikaja.

Podmiot ubiegajacy si¢ o przyznanie pomocy powinien uzasadnié, z jakich powodow planuje zrealizowa¢ niniejsza
operacje. Czy decyzja o jej realizacji jest wynikiem przeprowadzenia analizy ré6znych scenariuszy.

Cele posrednie sg jednoczesnie celami ekonomicznymi np. przychdd ze sprzedazy, marza

handlowa, zwigkszenie produkcji, zwigkszenie udziatu w rynku, oszczednosci w kosztach, a takze budowanie rynku,
budowanie marki, podnoszenie konkurencyjnosci na rynku, poszerzanie rynku zbytu; cele techniczno-produkcyjne
np. poprawa jakosci, cele spoleczne np. zaspokojenie potrzeb spotecznych, cele regionalne, w tym ekologiczne np.
poprawa ochrony srodowiska, racjonalne wykorzystanie zasobdw, rozwoj infrastruktury.

natomiast
cele koncowe/finalne to np. zysk z przedsiewzigcia.

Glowng motywacja/powodem do dziatania jest

3.2. Zakladany ilo$ciowy i warto$ciowy poziom sprzedazy produktéow / ustug / towarow

Przewidywana data dokonania ptatnosci ostateczne;j:

1 10 - |2 |0 |2 |2
m m r r r r
Produkty / ustugi / towary Planowany ilo$ciowy i warto$ciowy poziom sprzedazy produktow
lub ustug do dnia, w ktorym uptynie rok od planowanego dnia
wyplaty ptatnosci koncowe;j
Tlo$¢ / liczba Warto$¢ netto/brutto (w zt)

Strzyzenie damskie 600 18000
Strzyzenie meskie 200 2400
Koloryzacja 150 15000
Inne ustugi 60 2400

RAZEM: 37 800,00
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IV. Opis wyjsciowej sytuacji ekonomicznej podmiotu ubiegajacego si¢ o przyznanie pomocy

4.1. Opis planowanej operacji — ogdlne informacje o planowanej dziatalnosci gospodarczej

1. Przewidywana nazwa / nazwa dziatalnosci gospodarczej

,.Fale, loki, koki” Jan Kowalski

2. Planowana data /
data rozpoczecia

3. Bede platnikiem
podatku VAT /

4. Przedmiot i zakres

planowanej / dziatalno$ci

b. Rodzaj planowanej dziatalnosci
gospodarczej (nalezy podaé tylko

dziatalno$ci jestem platnikiem gospodarczej (wg PKD) Jjeden, przewazajqcy typ dziatalnosci
gospodarczej VAT gospodarczej w ramach operacji)
Czerwiec 2022 TAK | | Podstawowa (podejmowana
/ rozwijana) Produkcyjna :l
NIE

X

96.02.Z

Ustugowa X

Dodatkowa (podejmowana /

rozwijana)

Handlowa

[ ]

. Opis dotychczasowej dziatalnosci gospodarczej (dot. operacji w zakresie rozwijania dziatalno$ci gospodarcze;j)

Nalezy podac¢ krotki opis firmy i jej dziatalnosci — histori¢ firmy, czym si¢ zajmuje, na jakim rynku i na jaka skalg
dziata, jak zyskuje przewage konkurencyjna dotychczasowej dziatalnosci gospodarczej.
Nalezy wskaza¢ czy podmiot ubiegajacy si¢ o przyznanie pomocy korzystal z pomocy publicznej. Jesli tak, to kiedy

i w jakim zakresie.
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7. Innowacyjno$¢ operacji
Nalezy opisa¢, na czym polega nowatorstwo / innowacyjno$¢ pomystu na dziatalno$¢ gospodarcza.

TAK y ND |:|

8. Wplyw operacji na ochrone srodowiska
Nalezy wymieni¢ ten zakres rzeczowy operacji lub planowane do wdrozenia rozwigzania, ktore beda w pozytywny
sposob wptywacé na srodowisko.

TAK | x no [ ]

9. Wplyw operacji na przeciwdziatanie zmianom klimatu
Nalezy wymieni¢ ten zakres rzeczowy operacji lub planowane do wdrozenia rozwiazania, ktére maja wplyw na
przeciwdziatanie zmianom klimatu.

Ak [ ] ND | x
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4.2. Analiza marketingowa

4.2.1. Oferta — charakterystyka produktu / ustugi / towaru

1. Nalezy opisa¢ produkt / ustuge
/ towar, jakie bedg oferowane
na rynku

2. Nalezy poda¢, w jaki sposob
oferta rozni si¢ od oferty
konkurencji oraz czy jest to
nowy produkt / ustuga / towar
na rynku

3. Nalezy wskazac, czy produkty /
ustugi / towary sa przeznaczone
na rynek lokalny, regionalny,
krajowy czy eksport.

Nalezy wskaza¢ geograficzny
rynek docelowy.

4. Nalezy opisa¢ oczekiwania
i potrzeby klientow oraz
wyjasni¢, w jakim stopniu
proponowana oferta odpowiada
na te oczekiwania

5. Nalezy wskazaé, czy popyt na
produkt / ustuge / towar bedzie
ulegal sezonowym zmianom
i jak beda minimalizowane
skutki tej sezonowosci

6. Nalezy opisa¢, na czym polega
przewaga rynkowa produktu /
ustugi / towaru oferowanego
przez podmiot ubiegajacy sie
0 przyznanie pomocy i
wskaza¢, dlaczego  klienci
zainteresowani  beda  tym
wilasnie produktem / ustugg /
towarem
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4.2.2. Klienci

1. Grupy klientow

2. Cechy, ktore wyrdzniaja
dang grupe

3. Wyrazane potrzeby grupy klientow

4. Liczebnos¢ grupy
odniesiona do obszaru
geograficznego

. Liczba klientow
przynaleznych do danej
grupy, ktora zamierza si¢
zdoby¢
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4.2.3. Rynek

1. Nalezy opisa¢ gtownych
dostawcow

2. Nalezy wskazac, czy istniejg
bariery wejscia na rynek (np.
Czy wymaga to duzych
naktadow, posiadania
technologii, know-how,
patentow, koncesji)

3. Nalezy wskaza¢, czy rynek jest
rosnacy (rozwojowy), stabilny,
czy malejacy oraz krotko opisaé
lokalne uwarunkowania

4. Nalezy wskaza¢, czy istnieje
mozliwos$¢ pozyskiwania
nowych rynkéw zbytu, a jesli
tak, to w jaki sposob

5. Nalezy opisa¢ dzialania, jakie
zostang podjete, aby
zagwarantowaé utrzymanie
planowanej dziatalnosci
gospodarczej na rynku przez
okres 2 albo 3 lat po dokonaniu
ptatnosci koncowe;j
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4.2.4. Dystrybucja i promocja

1. Nalezy opisa¢, w jaki sposob
odbywac si¢ bedzie sprzedaz

2. Nalezy wskazaé¢, w jaki sposob
klienci beda informowani o
produktach / ustugach /
towarach.

Nalezy rowniez opisac¢
planowane krotko i
dlugoterminowe dziatania
promocyjne.

3. Nalezy uzasadni¢ skuteczno$é
wybranych metod promaocji
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4.2.5. Konkurencja na rynku

Nalezy dokona¢ oceny produktow / ustug / towarow w skali od 1 (ocena najnizsza) do 5 (ocena najwyzsza) w
porownaniu do wtasnego produktu/ ustugi / towaru. W pkt. 7 nalezy poda¢ §rednig arytmetyczna.

1. Nazwa 2. Potencjat 3. Pozycjai |4. Cena |5. Jakos¢ 6. Reklama/ |7. Sredni wynik
firmy udzial w produktu / promocja / punktowy

rynku ushugi / dystrybucja
towaru

Oferta
podmiotu
ubiegajacego
si¢ 0
przyznanie
pomocy

Konkurent 1

Konkurent 2

Konkurent ...

8. Nalezy wskazac, na jakim
rynku dziataja ww. konkurencji

9. Nalezy opisac silne lub stabe
strony oferty konkurencyjnej,
potencjalne dziatania swoich
konkurentow oraz swoja
reakcj¢ na te dziatania

10. Nalezy poda¢ powod, dla
ktérego uznawani sa za silng
lub staba konkurencje

11. Nalezy wskazac¢, w jaki sposob
konkurenci promujg swoje
produkty / ustugi / towary

12. Strategia konkurowania — jak firma bedzie konkurowaé (np. cena, jakoscia lub inaczej), dlaczego strategia bedzie
skuteczna), nalezy przewidzie¢, jakim potencjatem dysponuje konkurent i czy jego dziatania odwetowe nie beda
dla firmy zbyt grozne na obecnym etapie dziatalno$ci.
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V. Analiza silnych i stabych stron dzialalnoSci, jej zagrozen i mozliwosci (SWOT)

5.1. Analiza SWOT

Analiza ma na celu ustalenie mocnych stron i obszaréw o stabszej pozycji wyjsciowej np. w stosunku do juz

istniejacej konkurencji. Analiza obejmuje rowniez potencjalne szanse oraz zagrozenia, ktore moga wptynac na
prawidlowe funkcjonowanie firmy.

Mocne i stabe strony zalezg gtéwnie od czynnikow, na ktore mamy realny wptyw.
Szanse i zagrozenia w duzej mierze zaleza od proceséw zachodzacych na zewnatrz firmy.

MOCNE STRONY SEABE STRONY

SZANSE ZAGROZENIA

WNIOSKI Z ANALIZY SWOT
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5.2. Analiza ryzyk zwiazanych z dzialalnoS$cig i rozwigzan alternatywnych

Nalezy zidentyfikowaé czynniki ryzyka mogace ograniczac Nalezy opisa¢ rozwigzania bedace
dziatalno$¢ firmy. odpowiedzig na zidentyfikowane i
zdiagnozowane ograniczenia zwigzane z
wykonalno$cig operacji.

Organizacyjne

Techniczne

Czasowe

Finansowe

Prawne

Inne

Nalezy opisa¢ mozliwo$¢ rozszerzenia dzialalno$ci lub zmiany jej profilu.
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V1. Planowany zakres dzialan niezbednych do osiagniecia celow posrednich i koncowych

6.1. Etapy realizacji operacji

Nalezy przedstawi¢ kolejnos¢ zdarzen, ktore nastgpujac po sobie powinny doprowadzi¢ do zrealizowania zakresu
rzeczowego operacji oraz wykonywania, przy jego wykorzystaniu, dziatalnosci w celu doprowadzenia do osiagnigcia
zaktadanych rezultatow.

W wyniku realizacji operacji zostanie zatozona dziatalno$¢ ustugowa we fryzjerstwie. Pierwszym etapem realizacji
operacji bedzie:

1) Ztozenie wniosku o przyznanie pomocy w LGD.

2) Podpisanie umowy z Urzedem Marszatkowskim Wojewodztwa Podkarpackiego.

3) Dokonanie wpisu dziatalnosci gospodarczej do Centralnej Ewidencji i Informacji o Dziatalnosci Gospodarcze;.

4) Ztozenie do UM wniosku o ptatno$¢ I transzy pomocy.

5) Realizacja zakresu rzeczowego poprzez zakup sprzgtu i wyposazenia ujetego W tabeli 7.1 BP.

6) Podjecie dziatalnosci, zgloszenie si¢ do ZUS i zlozenie do UM wniosku o ptatnos¢ II transzy pomocy z
dokumentacja potwierdzajaca zrealizowanie operacji zgodnie z biznesplanem i wnioskiem o przyznanie pomocy.

6.2. Zrodha finansowania operacji

Nalezy przedstawi¢ zrodla finansowania operacji oraz finansowanie dziatalnosci dla okresu biezacego oraz
wymaganego okresu prowadzenia dziatalnosci gospodarcze;.

Zrédlo pozyskania $rodkow Wartos¢ pozyskanych srodkow (PLN)
Rokn-2 | Rokn-1 Rok n Rokn+l | Rokn+2 Rok n+3?
Kwota pomocy 0,00 0,00 50 000
Srodki wiasne 0,00 0,00 10 000 0,00 0,00
Pozyczka / kredyt (jesli 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00
wystepuje)
Finansowanie ze strony 0sob 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00

trzecich (jesli wystepuje)

Inne srodki (jakie?)

Przychody ze sprzedazy 0,00 0,00 22 050,00 37 800,00 | 42 240,00
- 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00
Wartos¢ pozyskanych srodkow 0,00 0,00 82 050,00 37 800,00 | 42 240,00
ogblem

! Rok n- rok dokonania przez ARiMR platnosci koncowej w ramach operacji
2 Rok n+3 dotyczy rozwijania dziatalnosci gospodarcze;j
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VII. Zakres rzeczowo-finansowy operacji

7.1. Zestawienie przewidywanych wydatkow niezbednych do realizacji operacji.
Wyszczegoblnienie Uzasadnienie Parametry techniczne lub jako$ciowe Ilos¢ / liczba Cena Wartos¢
(rodzaj wydatku) towarow lub ustug jednostkowa w PLN
w PLN
wydatki stanowiace podstawe do wyliczenia kwoty pomocy
1. Fotel fryzjerski to niezbedny mebel Minimalne lub rownowazne
goszczacy w kazdym salonie fryzjerskim. parametry ° szeroko$¢: 60 cm
Praktyczny, komfortowy i elegancki to cechy * szeroko$¢ siedziska: 48 cm
ktére charakteryzuja profesjonalne meble * gleboko$¢ siedziska: 46 cm
Fotel fryzjerski fryzjerskie. Wykorzystywany w kazdej * wysoko$¢ oparcia: 43 cm 1 11000 11000
Isadora ustudze daje komfort klientowi jak i e waga: 10 kg
fryzjerowi. Zastosowanie pompy * baza dysk pompa hydrauliczna z
hydraulicznej utatwi prace fryzjera dzigki hamulcem
mozliwos$ci regulacji wysokosci fotela wraz z * skaj wloski
siedzgcym na nim klientem. * stopki chromowe
2. Myjnia fryzjerska wykorzystywana jest
niemalze w kazdej ustudze fryzjerskiej w Minimalne lub réwnowazne
celu oczyszczenia skory glowy i wloséw z parametry ° szeroko$¢: 70 cm
Myjnia fryzjerska zanieczyszcze.ﬁ oraz kosmetykow , * wysoko$¢: 97 cm
Ayala Reflection preparatow fryzjerskich. Dodatkowym * dtugosé: 130 cm 1 9000 9000
atutem tej myjni jest regulowany podnozek » masaz SHIATSU, regulowany
oraz masazem SHIATSU sprawiajgce ze podnédzek
wizyta w moim salonie bedzie mitym * regulowana misa
doznaniem oraz chwilg relaksu dla klienta.
3. Recepcja fry_ZJers_lfa s%u_zy prze(_ie wszystkim Minimalne lub réwnowazne
do komunikacji fryzjera z klientem. To
Recepcja fryzjerska | wlasnie przy niej bedzie omawiany rodzaj parametry« szerokosc: 35 cme
. . . L. . wysoko$¢: 95cm (z potka na gorze: 1 20000 20000
Ayala Tina ustugi, rodzaj ptatnosci. Przechowywac .
. . . 98cm)e glebokos¢: 45¢cme
bedzie dokumenty potrzebne do codziennej . o
pracy, kase fiskalna, terminal platniczy. wyposazona w 2 polki
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4, Mikrokamera pozwala na precyzyjna analizy Minimalne lub réwnowazne
stanu skory i wlosow klienta, dobor . .
S L parametrys Kamera z powigckszeniem
Mikrokamera do Opt}.'n_lalny(:h zab1§gow i preparatow, jak . od 20 do 200 razy
diagnozy skory rowmiez spr.awdzeplft e.fektovy zastosowanej |, Statyw z regulowanym potozeniem 1 10000 10000
. . terapii. Umozliwia analizg takich .
glowy i wlosow .. . .  Plyta CD z oprogramowaniem
parametréw jak: poziom natluszczenia, stan « Plansze poréwnawcze ( 3 do skor
porow, nawilzenie. Zdjecia mozna zapisac i p 5 do whosow) Y,
porownac przy kolejnej wizycie.
pozostale wydatki
1. Planuj¢ wykonczenie pomieszczen przed
zakupem wykazanego sprzgtu, prace
Wyk-onczenu-:: wykoncze.:n.lowe muszg zostac ro;poczqte jak Zgodhie z kosztorysem 1 10000 10000
pomieszczenia najszybciej. W zwigzku z powyzszym koszt
adaptacji pomieszczenia wykonanie zostanie
ze $srodkéw whasnych.
2. |- - - - - -
4. |- - - - - -
wydatki ogéltem: w tym: 60000
wydatki stanowiace podstawe do wyliczenia kwoty pomocy 50000
pozostale wydatki 10000
whnioskowana kwota pomocy 50000

Nalezy opisac¢ przyjete zalozenia dotyczace planowanej wielkosci kosztow. Nalezy wskaza¢ kryteria, na podstawie ktorych dokonano wyboru maszyn, urzadzen, sprzgtu.
Uzasadni¢ konieczno$¢ dokonania zakupu towardéw i ustug o podanych parametrach technicznych i jakosciowych wraz z uzasadnieniem cen zakupu.

Zestawienie zostato wypelnione w kwotach brutto. Zasadnos$¢ zakupu tak profesjonalnego wyposazenia wigze si¢ z szybka i profesjonalng obstuga klienta. Podstawowym
kryterium wyboru sprzetu/narzedzi koniecznego do rozpoczecia dziatalnosci byta jego jakos¢ techniczna i przeznaczenie.

Dokonujac wyboru wydatkow wymienionych w powyzszej tabeli kierowano si¢ nastepujacymi kryteriami:

1. Rodzaj §wiadczonych ustug — okreslono jaki sprzgt i wyposazenie jest niezbedne, aby §wiadczy¢ ushugi na jak najwyzszym poziomie i w petnym zakresie.

2. Ochrona $rodowiska — w miar¢ mozliwosci zakup sprzetu zuzywajacego mniejszg ilo$¢ energii elektryczne;j.

3. Cena — dokonano rozeznania w zakresie cen na podstawie ofert dostepnych w Internecie oraz sklepach stacjonarnych.

4. Optymalny dobor parametrow. Wybrano takie parametry, ktore umozliwig sprawne i profesjonalne wykonywanie ustug. Wydatki sg dostosowane wydajnoscig do profilu
dziatalnosci oraz skali ustug.

Doboru sprzetu dokonano rowniez w oparciu o konsultacje z dostawcami tych urzadzen oraz na podstawie informacji uzyskanych od firm dysponujacych takim sprzetem. Dobor
urzadzen zostat dokonany w taki sposob, aby kupi¢ rozwigzania optymalne oferowane dzisiaj na rynku. Szczegdly wybranych urzadzen przedstawiajg zatgczone oferty handlowe.
Ponadto, dziata to rowniez uspokajajaco na klienta, ktory ma pewnos¢, ze ustuga w moim w salonie fryzjerskim wykonywana jest w bezpieczny dla zdrowia sposob. W przypadku
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adaptacji pomieszczenia przy doborze materialow wykonczeniowych kierowatem si¢ jakos$cia oraz estetyka w mysl tego, iz pomieszczenie zaktadu powinno by¢ rowniez
wizytowka firmy. Podobnymi w/w kryteriami bedzie wybor doswiadczonej, atrakcyjnie cenowo firmy do robot wykonczeniowych.

Podsumowujac, prowadzenie profesjonalnego salonu fryzjerskiego wymaga przede wszystkim duzego zaangazowania, wtasciwego podejscia do klienta oraz wyposazenia
swojego lokalu w profesjonalny sprzet fryzjerski, ktory bedzie wyrazem szeroko rozumianego profesjonalizmu.
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VIIl.  Wskazanie planowanych do utworzenia miejsc pracy.
Realizacja operacji spowoduje utrzymanie miejsc pracy | FAK/NIE Jesli  TAK, wpisac¢|Nie dotyczy
liczbg.
Realizacja operacji spowoduje utworzenie miejsc pracy | TAK/NIE Jesli  TAK, wpisaé 1
liczbg.

Nalezy wymieni¢ i opisaé utworzone stanowiska w ramach operacji, nalezy poda¢ planowane zatrudnienie
w etatach lub czeSciach etatéw (Sredniorocznie).

Nazwa stanowiska oraz zakres
podstawowych obowiazkow

Rodzaj zatrudnienia: jednoosobowa
dziatalnos¢ gospodarcza
(samozatrudnienie) / umowa o prace /
spotdzielcza umowa o prace
(w przeliczeniu na petne etaty
Srednioroczne)

Jesli dziatalnos¢
gospodarcza jest sezonowa
— nalezy wskaza¢ okres
zatrudnienia i prowadzenia
dziatalno$ci w roku

Fryzjer

Jednoosobowa dziatalno$¢ gospodarcza
(samozatrudnienie)

Nie dotyczy

SUMA

1 etat
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IX. Projekcja finansowa dla operacji

9.1. Prognoza poziomu cen i wielko$ci sprzedazy

Rok n+1 Rok n +2 Rok n+3
Produkt ) Cena Srednia cena Cena Wielko$é Cena Wielkosé¢
/ ustuga / Jednostka miary sdnostkowa jednostkowa Wielko$é jednostkowa sprzedazy jednostkowa sprzedazy
towar ) . sprzedazy sprzedazy sprzedazy sprzedazy
sprzedazy -
konkurencji
Strzyzenie damskie ushuga 30,00 zt 35,00 zt 600 30,00 zt 660
Strzyzenie meskie ustuga 12,00 zt 15,00 zt 200 12,00 zt 220
Koloryzacja ustuga 100,00 zt 100,00 zt 150 100,00 zt 165
Inne ustugi ustuga 40,00 zt 50,00 zt 60 50,00 zt 66
Lacznie suma wierszy: 1010 1111
(cena jednostk. sprzedazy) x (wielk. sprzedazy) 37800 = A 42240 =B 0=C
Suma A+B+C 80 040,00

Nalezy uzasadni¢ prognoze cen (przedstawic¢ zatozenia przyjete na potrzeby opracowania powyzszych prognoz ceny sprzedazy wiasnych produktow / ustug / towarow) i wielkosci
sprzedazy. Jesli w okresie trwatosci operacji moga wystapi¢ jakiekolwiek zmiany cen, nalezy poda¢ wartos¢ usredniona, w ponizszym opisie zaznaczajac, jak w skali roku
zmieniata si¢ bedzie dana warto$¢. Nalezy poda¢ uzasadnienie odnoszace si¢ do sytuacji rynkowe;j, jakosci, zmian w kosztach, marzy produktu itp.

Na potrzeby przygotowania prognoz finansowych ustugi fryzjerskie w ramach oferty tj. strzyzenie damskie, meskie i dzieci, koloryzacja, modelowanie, upiecie , keratynowe
prostowanie wlosow, zabiegi SPA dla wlosow przy uzyciu naturalnych kosmetykoéw, diagnoza skory gtowy i wlosow, pogrupowatem z punktu widzenia odbiorcy.

W ushuge strzyzenia damskiego wliczone jest: mycie skory gtowy 1 wlosdw, regeneracja przy uzyciu sauny ozonowej, w zaleznosci od wizualnego stanu wlosow 1 skory glowy
zastosowanie mikrokamery w celu sprawdzenia ich stanu, strzyzenie wedtug potrzeb klienta ( uzycie ,,goracych nozyczek " w przypadku bardzo zniszczonych wloséw) oraz
modelowanie.

W ustuge strzyzenia meskiego i dzieci wliczone jest : mycie skory glowy 1 wlosow, w zaleznosci od wizualnego stanu wtosow i skory glowy zastosowanie mikrokamery w celu
sprawdzenie ich stanu, strzyzenie wedhug potrzeb klienta oraz modelowanie i stylizacja fryzury. Zastosowane ceny zostaly ustalone gldwnie na podstawie wlasnego doswiadczenia
i porownaniu cen konkurencji. W cene zostaty wliczone koszty m.in.: zuzycia materiatu, czasu potrzebnego do wykonania ustugi, energii, materiatow pomocniczych oraz pracy
wilasnej jak rowniez paliwa. Zamierzam zastosowac niezmieniajacg si¢ polityke cenowa. W ustuge koloryzacji: balejaz, pasemka, trwata ondulacja, styling wliczone sg koszty
mycia glowy, strzyzenia, modelowania, regeneracji przy pomocy sauny ozonowej oraz sprawdzenie stanu skory gtowy mikrokamera i wlosow przed i po zabiegu. Zatozyltam, iz
wielkos¢ sprzedazy wzroénie w roku nastgpnym i kolejnym, uzasadniam to wzrostem liczby odwiedzajacych moje przedsigbiorstwo oraz prowadzong reklama. Inne ustugi
stanowig keratynowe prostowanie wlosoéw, zabiegi regenerujace strukture wlosow bardzo zniszczonych (po nieudanych zabiegach fryzjerskich, wzmocnienie po chemioterapii )
profesjonalnymi, naturalnymi ,skoncentrowanymi kosmetykami fryzjerskimi. Regeneracja glownie bedzie wykonywana przy pomocy sauny ozonowej, strzyzenia, modelowania
oraz sprawdzenie stanu skory glowy mikrokamerg i wlosow przed i po zabiegu. Dla stalych klientow przewidziane beda rabaty.

PROW 2014-2020_19.2_P/3/z Strona 21z 25



PROW 2014-2020_19.2_P/3/z Strona 22 z 25




9.2. Rachunek zyskow i strat

Na podstawie danych z tabel: Prognoza poziomu cen i wielkosci sprzedazy i Prognozy kosztow nalezy

przedstawi¢ rachunek zyskoéw i strat

Suma:
Wyszczegoblnienie (Rok N + Rok N-1i Rok n+1 Rok n+2 Rok n+3
+ Rok N-2)
A. PRZYCHODY
1. Przychody ze sprzedazy 22 050,00 37 800,00 42 240,00
produktow / ustug / towarow
2. Inne przychody (jakie?)
Dotacja w czasie 11 391,65 5 740,00 5 740,00
RAZEM PRZYCHODY 33 441,65 43 540,00 47 980,00
B. KOSZTY
1. zuzycie materialow i energii 3290,00 5 640,00 6 240,00
2. ushugi obce (w tym m.in. czynsze,
naprawy, konserwacje maszyn i 1455,00 2 280,00 2 280,00
budynkow)
3. podatki i optaty 345,59 592,44 592,44
4. wynagrodzenia i pochodne 4 389,07 7 524,12 12 796,31
5. koszty finansowe 0,00 0,00 0,00
6. zakup towarow 0,00 0,00 0,00
7. ubezpieczenia majatkowe 245,00 420,00 420,00
8. pozostate koszty
8.1 pozostate koszty — amortyzacja 12 348,31 5 740,00 5 740,00
Reklama 600,00 300,00 300,00
Wykonczenie pomieszczenia 10 000,00 0,00 0,00
- 0,00 0,00 0,00
- 0,00 0,00 0,00
- 0,00 0,00 0,00
- 0,00 0,00 0,00
RAZEM KOSZTY 32 672,97 22 496,56 28 368,75
C. Dochdd (strata) brutto A - B 768,68 21 043,44 19611,25
D. Podatek dochodowy 130,68 3577,38 333391
E. Zysknetto: C-D 638,00 17 466,06 16 277,34

Uzasadnienie (zalozenia) dla wymienionych pozycji kosztowych:
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Pierwszy rok (rok n) wedtug moich prognoz to biezacy rok 2022, w ktorego Il kwartale otworze dziatalno$é/czerwiec 2022.

W obliczeniach uwzgledniono wartosci brutto. Planowane $redniomiesigczne koszty prowadzenia dziatalnosci gospodarczej
ksztattowac beda sie¢ w sposob nastepujacy:

1. Zuzycie materialow i energii

Koszt energii elektrycznej (koszt ten obejmuje zuzycie energii elektrycznej), liczony jest od momentu rozpoczgcia §wiadczenial
ushug:

Rok n — 70,00 zt/mc x 7 mc-y = 490,00 zt

Rok n+1 — 70,00 zl/mc¢ x 12 mc-y = 840,00 zt

Rok n+2 — 70,00 zt/mc x 12 mc-y = 840,00zt

Koszt paliwa (koszt ten obejmuje zuzycie paliwa do samochodu), liczony jest od momentu rozpoczgcia dziatalnosci:

Rok n —250,00 zt/mc x 7 mc-y = 1 750,00 zt

Rok n+1 — 250,00 zt/mc x 12 mc-y = 3 000,00 zt

Rok n+2 — 300,00 zt/mc x 12 mec-y = 3 600,00zt

Koszt zakupu materiatéw biurowych, takich jak: papier, toner i pozostate drobne materialy biurowe. Koszt liczony zostat od|
momentu rozpoczecia $wiadczenia ustug:

Rok n — 150,00 zt/mc x 7 mc-y = 1 050,00 zt

Rok n+1 — 150,00 zt/mc x 12 mec-y = 1 800,00 zt

Rok n+2 — 150,00 zt/mc x 12 mc-y = 1 800,00zt

2. Ustugi obce:

Koszt optaty bankowej za prowadzenie rachunku bankowego (koszt ten ponoszony bedzie od momentu rozpoczgcial
dziatalnosci gospodarczej):

Rok n — 15,00 zt/mc x 7 m-cy = 105,00 zt

Rok n+1 — 15,00 zt/mc x 12 me-y = 180,00 zt

Rok n+2 — 15,00 zt/mc x 12 me-y = 180,00 zt

Koszt obstugi ksiegowej (koszt bedzie obejmowal prowadzenie ksiggowosci mojej firmy), liczony bedzie od momentuyl
rozpoczecia dziatalnos$ci gospodarcze;j:

Rok n — 150,00 z#/mc x 7 m-cy = 1 050,00 zt

Rok n+1 — 150,00 zt/mc x 12 mec-y = 1 800,00 zt

Rok n+2 — 150,00 zt/mc x 12 mec-y = 1 800,00 zt

Koszt serwisu sprzetu ponoszony jednorazowo raz na rok /w zaleznosci od potrzeby, w sytuacji gdy sprzet uzywany wnoszon
Jjest jako zasoby wilasne wtedy powinno uwzglednic¢ si¢ taki serwis . W przypadku zakupu nowego sprzetu powinien by¢ on
objety gwarancjq/.

Rok n —300,00 zt

Rok n+1 — 300,00 zt

Rok n+2 — 300,00 zt

3. Podatki i oplaty

Koszt ten liczony jest od m2, wynosi np. 21,94 z/m2/rok w przypadku Gminy Ustrzyki Dolne. Pomieszczenie wynosi 27 m2.
Liczony jest od momentu uruchomienia §wiadczenia ustug:

Rok n — 49,37 zl/mc x 7 mc-y = 345,59 zt

Rok n+1 -49,37 zt/mc x 12 mc-y = 592,44 7t

Rok n+2 49,37 zt/mc x 12 mc-y = 592,44 7t

Wzor na wyliczenie podatku na 1 m-c: (powierzchnia w m2 * stawka)/12

4. Wynagrodzenia i pochodne

Koszt sktadek ZUS (zalozono w BP stawki ulgowe tj. 24 miesiace beda oplacane wedtug stawki preferencyjnej, a nastepniel
przejde na petne stawki ZUS):

Rok n — 627,01 (zdrowotna i spoleczne) x 7 m-cy =4 389,07

Rok n+1 = 627,01 (zdrowotna i spoteczne) x 12 m=cy = 7 524,12

Rok n+2 = 627,01 (zdrowotna i spoteczne) x 5 m-cy + 1 380,18 (zdrowotna i spoteczne) x 7 m-cy = 3 135,05 + 9 661,26 5
12 796,31

5. Koszty finansowe: nie planuje si¢ zaciggania pozyczek ani kredytow.

6. Zakup towarow: nie dotyczy

7. Ubezpieczenia majatkowe

Ubezpieczenie majatkowe (koszt ten bedzie dotyczyt ubezpieczenia sprzetu oraz pomieszczenia), liczony jest od momentu
rozpoczecia $wiadczenia ustug:

Rok n — 35,00 zl/mc x 7 mc-y = 245,00 zt

Rok n+1 — 35,00 zl/mc x 12 mc-y = 420,00 zt

Rok n+2 — 35,00 zl/m¢ x 12 mc-y = 420,00 zt

8. Amortyzacja

Amortyzacja - stawke amortyzacji przyjeto na poziomie 14% :

- dla roku n+1 i n+2 do amortyzacji liniowej zostaty wziete koszty o wartosci rownej 1 wigkszej niz 10 000,00 zt (poz. 1,3.4).

- dla roku n roczng stawke wyliczono dla 7 miesiecy oraz dodano wszystkie pozostate koszty zakupu sprzetu o
warto$ci nizszej niz 10 000,00 zt dla dokonania jednorazowej amortyzacji (poz.2).

9. Podatek dochodowy 17%

Rok n, Rok n+1, Rok n+2 — zastosowano stawke 17%

10. Reklama jako, Zze moja firma nie jest znana to reklama jest bardzo dobrym sposobem rozpowszechnia nowej firmy |
oferowanych ustug, w tym celu w roku:

- n -600 zt
- n+1-300 zt
- n+2-300 zt
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9.3. Zaktualizowana warto$¢ netto

Specyfikacja Suma: Rok N+1 Rok N+2 Rok N+3
(Rok N + Rok N-1
+ Rok N-2)
1. Inwestycje dotyczace projektu 50 000,00
2. Przychody ze sprzedazy 22 050,00 37 800,00 42 240,00
- Loty dainlinoss o s 32 672,97 22 496,56 28 368,75
projektem
4. Dochod brutto -10 622,97 15 303,44 13 871,25
5. Podatek dochodowy, wg
stopy: 138,36 3 787,82 3530,03
17
6. Dochéd netto -10 761,33 11 515,62 10 341,23
7. Wartos¢ koncowa 26 171,69
8. Amortyzacja 12 348,31 5740,00 5740,00
9. Saldo biezace -48 405,34 17 466,06 42 449,03
10. Stopq dyskonta / czynnik 1,00 0,97 0,95
dyskontujacy
NPV
8 724,45 7t
9.4. Wskaznik rentownosci sprzedazy
Rok N Rok N+1 Rok N+2 Rok N+3
wskaznik rentowno$ci sprzedazy brutto (dla 3% 56% 46%
operacji)

miejscowo$¢ i data (dzier-miesigc-rok)

Podpis podmiotu ubiegajgcego sig o przyznanie pomocy /
petnomocnika
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